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亚洲推动的南南贸易强化了新兴市场

其他地区的专业化模式 

 新兴市场的快速经济增长成为南南贸易的主要推动力，并在贸易自由化

和商品流通下得到加强 

在过去15年中，“南部”国家在国际贸易中所占的份额大幅提高，南南贸易流通量从80

至90年代占全球贸易总量的6%，攀升至2012年占全球贸易总量的15%。这些发展背后

的关键因素是：第一，也是最明显的，“南部”国家经济高速增长；第二，亚洲供应链

的建立；第三，亚洲地区对商品更大的需求，同时也推升商品价格至创纪录的高水平。 

 亚洲是南南区域生产网络的重心，但与其他新兴市场的关联性日益加强 

过去的30年里，亚洲在南南贸易中所占份额稳步上升，从不到20%的比重逐步上升到

2012年超过40%，区域内贸易推动了这一进程，尤其在中国的带领下，同时东盟国家也

做出了很大贡献。然而，亚洲与其他“南部”国家和地区之间的贸易流动也休戚相关，

几乎占到了南南贸易总量的50%。 

 专业化模式推动新兴经济体之间的贸易流动增长 

亚洲向“南部”国家出口约80%集中在制造业（包括资本）商品，这同中东、非洲和拉

丁美洲地区大宗商品出口的比重相近。专业化的贸易模式也影响着区域内贸易的发展进

程，包括东亚地区制造业价值链的发展。一般而言，在过去十年中基本商品的相关性增

加了，对南南贸易份额不断增加起到了关键作用。在EAGLEs经济体中，中国和韩国是明

显的例外，这两个国家现在向其他“南部”国家销售较大份额的资本货物。 

 焦点应该转向出口结构多样化和保持出口产品的附加值 

商品出口国应当利用目前处于历史高位的商品价格水平，使其出口结构分散而多样化。

这并不意味着这些国家会失去自己的相对优势，而是作为对优势的补充。对于过于依赖

制造业出口的国家（主要是亚洲国家和墨西哥），则应转向提高出口商品的附加值上。

中国的经济结构再平衡进程、购买力的提升以及新兴市场中产阶级的兴起，在接下来的

几年中将对“南部”国家的竞争力构成挑战。 
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新兴市场在世界贸易中日益崛起的背后是快速的经

济增长 
上世纪 80年代和 90年代，所谓“北部”（即发达经济体）参与了几乎每个单一的国际贸易
往来，其中北北贸易占据主要份额（图 1）

1
。相反，“南部”（即新兴和发展中国家）所涉

及的贸易往来当时在世界贸易总量不到 40%，更重要的是，南南贸易仅占世界贸易总量的
6%。 

目前，新兴和发展中国家在国际贸易中所占份额已经增长至 60%，其中南南贸易比重也攀升
至 15%： 

 这一改变的主要驱动力在于过去几十年里“南部”国家的快速增长。这既为出口提供了较
大的生产基地，也为进口提供了较大的需求，促进了与“北部”国家的贸易流通，以及区
域内贸易。按名义价值计算，在上世纪 80年代和 90年代新兴和发展中国家的 GDP总量
相当于世界经济总量的 20%，十年后这一数字翻了一番，2012年攀升至 40%。 

 “南部”和“北部”国家贸易开放进度几十年来呈现出非常相似的趋势，但自本世纪初以
来贸易自由化方面取得进一步的发展是新兴市场经济增长的引擎之一，尤其是亚洲。2001
年中国加入世界贸易组织，从此中国在世界贸易中的份额显著提升，整个亚洲地区正在建
立庞大的供应链，促进了竞争，激活了国内市场。 

 由于“南部”国家经济的快速增长，商品消费也随之增长。由于生产仍然集中在新兴市场
国家，日益增加的流通对南南贸易做出了重大贡献

2
。除了这种交易量效应以外，不断增

加的需求将商品价格推升至历史高位。 

图 1 

根据来源和目的地划分的世界贸易分布（占总量的百分比%） 

1980-90年代  当前 

  

 
注释：1980-90年代为 1980至 1999年的平均值，当前为 2010至 2012年的平均值。 

来源：BBVA 研究部和 IMF/DOTS 

 
                                                                                                                                                                                      

1报告中的所有贸易额均是按出口国报告所统计，因此是统一口径的。 

2 “拉美大宗商品出口集中度：有中国效应吗？” 工作论文#13/06，BBVA研究部，2013年 1月 

www.bbvaresearch.com/KETD/fbin/mult/WP_1306_tcm348-370671.pdf?ts=1752013 

 “EAGLEs不断增长的需求使能源安全成为了一个南南问题”，EAGLEs经济观察，BBVA研究部，2013年 5月 

http://www.bbvaresearch.com/KETD/fbin/mult/EW_Energy_May13_cn_tcm348-386566.pdf?ts=2162013 
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亚洲处于南南贸易的重心 
起点和进程并不一致，区域的后续发展值得关注（图 2 至 图 5及地图 1）

3
： 

 亚洲处于重心 

­ 在过去３０年，亚洲在南南贸易中所占份额稳步上升，从不到 20%的比重逐步升至 2012年

超过 40%。 

­ 区域内贸易及与中东的贸易流通（主要是进口）构成了亚洲南南贸易网络的大部分，而与

拉丁美洲国家的关系也很重要。 

­ 迄今为止，中国是过去十年亚洲南南贸易崛起的最大贡献者，超过了东盟国家和印度一起

所做出的贡献（尤其是作为出口国）。 

­ 尽管贸易额的绝对增量贡献显著且重要性不断增加，亚洲与其它“南部”国家贸易比例相

对其他新兴市场地区而言较低（40%）。中国和东盟一些国家同样如此。 

­ 相反，韩国和印度表现出对于南南贸易较高的依赖性，份额约为 60%左右。 

图 2 

对南南贸易增长的贡献（%） 

（2000至 2012年）  

图 3 

按地区划分南南贸易量份额（%） 

（1980至 2012年） 
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注释:东欧国家不包括俄罗斯，东盟国家不包括新加坡，安第斯

山脉国家包括智利、哥伦比亚和秘鲁；ROC 表示其他国家。 

来源: BBVA 研究部和 IMF/DOTS 

 注释: 份额是根据进出口流通金额计算。 

来源: BBVA 研究部和 IMF/DOTS 

 鉴于在能源供应方面的重要作用，中东国家的相关性增加： 

­ 在过去的 15年中份额不断攀升，成为 21世纪初以来的第二大南南贸易出口增长地。 

­ 目前，对亚洲的出口是中东与“南部”国家贸易的主要组成部分（超过总量的 40%），其

次是来自亚洲的进口和区域内贸易。 

­ 对“南部”国家贸易的依赖性在新兴市场中最高，几乎占贸易总量的 50%。其贸易开放度

大于“南部”国家总体水平（分别占 GDP近 70%和 50%）使其依赖性加剧。 

                                                                                                                                                                                      
3地区划分按照 IMF/DOTS标准： 

www.esds.ac.uk/international/support/user_guides/imf/dotcty.pdf 
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地图 1 

按地区划分南南贸易流量（十亿美元）（2012） 

 

来源: BBVA 研究部和 IMF/DOTS 

 土耳其表现优于其它欧洲新兴市场国家，后者失去势头： 

­ 该区域在历史上政治剧变期间，和近期的欧元区经济衰退期间，该地区的份额大幅下降。 

­ 区域内贸易仍然是与“南部”国家贸易关系的主要贡献者，其次是与亚洲的贸易流通（分

别为 53%和 38%）。 

­ 在促进南南贸易方面，俄罗斯和土耳其起到了重要作用，虽然合作伙伴的变化对土耳其来

说相关性更大，因为在 2000年和 2012年间，与“南部”国家贸易额几乎增加了一倍

（从 26%增长到 48%）。 

图 4 

区域内贸易按国家划分（%） 

（2000 和 2012年）  

图 5 

对于 EAGLEs 和 Nest国家，南南贸易的份额 

（%百分点）（2000 和 2000-2012变化） 
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来源: BBVA 研究部和 IMF/DOTS  注释: 线代表每年简单平均数。 

来源: BBVA 研究部和 IMF/DOTS 
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 亚洲，特别是中国，已成为推动拉丁美洲和非洲地区南南贸易的驱动力： 

­ 在 1998年和 2008年期间，拉丁美洲占南南贸易总流量中的份额显著减少（从 22% 

降至 14%），在全球危机期间则保持相对稳定，对于非洲来说，其份额基本在 10%

左右。 

­ 与亚洲的贸易构成对于拉丁美洲（50%）和非洲（58%）的重要性随着两个地区同

“北部”国家贸易份额的下降而此消彼长。 

­ 这些地区的大多数 EAGLEs 和 Nest经济体与“南部”国家的贸易关联高于平均水

平，虽然拉丁美洲的最终效果由于其贸易开放度有限（低于 GDP的 40%）而所有减

弱。 

­ 在过去十年中埃及和南非与“南部”国家的贸易比重增加了一倍以上，现在达到 50%

左右。与此相反，墨西哥的这一份额则很低（13%）。 

亚洲的背后是重要的专业化模式 
为了更好的展现南南贸易的构成，现在我们把视线转向贸易的商品结构。在本节中，我们
基于世贸组织提供的数据分析各区域主要出口结构

4
（图 6）： 

 制成品（包括资本商品）在亚洲出口中占主导地位，不仅是区域内贸易（尤其是东亚
地区价值链的发展提升更为显著），而且流向其他“南部”地区也是如此，其所占份
额在 70%至 90%。 

 相反，亚洲从其他地区获得的主要为商品出口（农产品，能源和矿产），在大多数国
家的份额都高于 80%。 

 商品贸易也是拉丁美洲和非洲等地区域内贸易的重要组成，而中东则是制成品的比重
较高 60%。 

 一般地说，在过去十年中商品出口比重在南南贸易中有所上升，而制成品则有所下降
（平均 6个百分点）。 

图 6 

按产品构成划分各地区出口分布（%）（2000 年和 2011 年） 
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来源: BBVA 研究部和 WTO 

                                                                                                                                                                                      
4欧洲未包含在此分析中因为没有非发达经济体的国家集合，为了保证一致性，我们在亚洲集合中除去日本，并将墨

西哥加入中美洲和南美洲集合。原始分类可见： 

http://stat.wto.org/StatisticalProgram/WSDBStatProgramTechNotes.aspx?Language=E#Composition_CG 
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图 7 

按商品分类和目的地划分的 EAGLEs经济体

出口分布（2010）  

图 8 

按商品分类和目的地划分的 EAGLEs经济体出口

结构变化（百分点）（2000-2010） 

 

 

 
注释:  EmDv =新兴和发展中；Adv = 发达 

来源: BBVA 研究部和 UN/COMTRADE 
 注释:  EmDv =新兴和发展中；Adv = 发达；Row = 其他 

来源: BBVA 研究部和 UN/COMTRADE 

我们继续对 EAGLEs
5
按各经济体使用联合国主要经济类别分类方法

6
进行

更详细的数据分析（图 7和图 8）： 

 一般地说，向“南部”国家的出口结构偏向基本商品
7
，而在“北部”国家

8
，消费品和资

本货物占更高份额。这种专业化的模式适用于亚洲的 EAGLEs经济体、土耳其和墨西哥。
相反，巴西，特别是俄罗斯，这两个商品生产国，向“北部”国家出口的基本商品份额大
于向“南部”国家的出口。 

 在大多数 EAGLEs经济体中，向“南部”国家出口增长集中在基本商品，相较于对“北
部”国家消费品出口的下滑，中国和韩国是最明显的例外，因为资本货物已经成为其向
“南部”国家出口增长的主要因素，部分替代了消费品出口以及对“北部”国家的出口。 

保存价值对于“南部”国家出口来说是个问题 
正如我们在上一节所指出的那样，产品集中对于某些新兴经济体来说是个问题。将所有的鸡
蛋放在一个篮子里，是一个非常危险的发展策略。在不失去其相对优势的情况下，政策应该
推动向更多样化的生产结构转变。大宗商品价格相对较高和预计在接下来几年需求的增加，
为这种转变以平稳的方式来实现提供了条件。 

然而，太依赖于制造业的国家（主要是亚洲和墨西哥）同样也面临着挑战。在这种情况下，
重点应放在从低技术产品的竞争成本优势转向创造和提升与更高本地附加值商品相关的竞争
力之上。一些新兴经济体严重依赖于国外中间产品和资本货物，其出口的作用降低至“装配
国”，仅保留较低的附加价值。 

 

                                                                                                                                                                                      
5韩国不包含在先前各部分中，因为国际货币基金组织认为韩国是一个发达经济体，我们现在将其列入 EAGLEs成员

以及新兴和发展中经济体组的成员。 
6
 1：食品和饮料；2 ：工业用品；3：燃料和润滑剂；4：资本货物；5：运输设备；6：消费品；7：未分类货物。

类别 4和 5包括零件和配件。 
7基本货物的概念范围比商品广泛，包括食品、饮料、工业用品、燃料和润滑剂。 
8在这种情况下，我们用使用了世界上最大的 50 个经济体的数据。“南部”国家（新兴和发展中经济体）包括中国、

巴西、俄罗斯、印度、墨西哥、韩国、印尼、土耳其、沙特阿拉伯、伊朗、阿根廷、波兰、南非、泰国、哥伦比亚、

阿联酋、马来西亚、尼日利亚、委内瑞拉、智利、埃及、菲律宾、巴基斯坦、阿尔及利亚、哈萨克斯坦和秘鲁；“北

部”国家（发达经济体）包括美国、日本、德国、法国、英国、意大利、加拿大、澳大利亚、西班牙、荷兰、瑞士、

瑞典、挪威、比利时、奥地利、丹麦、新加坡、中国香港、希腊、芬兰、以色列、葡萄牙和爱尔兰。 
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图 9 

体现在国外最终需求中的国内附加值（占总出口

比重%）（2009）  

图 10 

体现在国外最终需求中的国内附加值（占总出口

的%）（2000至 2009年百分点变化） 
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关于这一点，我们通过使用经合组织和世贸组织
9
所提供的数据对体现在国外最终需求中的国

内附加值和总出口进行了比较。出于分析目的和更广泛的比较，除了 EAGLEs经济体之外，我
们将样本扩展至 Nest经济体，并以发达国家作为参照（图 9和图 10）： 

 商品生产国在开发自己的资源时保留了出口商品的大部分附加值，然而，正如之前提到的
那样，他们会面临产品集中的风险。 

 可以分类为制造商的其他新兴经济体与中间产品和资本货物供应商分享了其出口商品的附
加值。土耳其和印度有记录显示接近七国集团的标准，波兰和墨西哥仅落后了一步，而东
亚经济体表明其国内附加值与总出口的比值最低。 

 在许多情况下，向“北部”国家出口的商品所含国内附加值比重大于向“南部”国家的出
口

10
，尤其是对于大宗商品生产国和东南亚的制造业出口国。而墨西哥的情况则相反。 

 2000年和 2009年期间，对于某些国家来说，出口商品所含国内附加值的比重明显降
低，如中国和印度，向“北部”和向“南部”出口均如此，而韩国和台湾则与区域内的大
趋势明显相反。 

虽然需要进一步研究，这些结果可能表明，一个更大的南南贸易网络并未能缓解对于普遍竞
争力所面临的挑战。东亚国家在向“北部”国家出口方面取得了一些进展，可能是由于区域
价值链的作用。 

中国经济的再平衡进程、购买力的提升以及新兴经济体中产阶级的兴起
11
将会向“南部”国家

生产结构带来挑战。需求模式正在迅速朝着有更高附加值的产品转变。如果“南部”国家希
望能够应对自如，则需要在供应方面采取更有竞争力的行动。自满或止步不前可能最终跌入
中等收入陷阱。 

                                                                                                                                                                                      
9附加值贸易数据库：www.oecd.org/industry/ind/measuringtradeinvalue-addedanoecd-wtojointinitiative.htm 
10本数据库包括 56 个国家和地区。南包括智利、捷克共和国、爱沙尼亚、匈牙利、墨西哥、波兰、斯洛伐克、斯洛

文尼亚、土耳其、阿根廷、巴西、保加利亚、文莱、柬埔寨、中国、印度、印度尼西亚、拉脱维亚、立陶宛、马来西

亚、菲律宾、罗马尼亚、俄罗斯、沙特阿拉伯、南非、泰国和越南；北包括澳大利亚、奥地利、比利时、加拿大、丹

麦、芬兰、法国、德国、希腊、冰岛、爱尔兰、以色列、意大利、日本、韩国、卢森堡、荷兰、新西兰、挪威、葡萄

牙、西班牙、瑞典、瑞士、英国、美国、台湾、中国香港和新加坡。 
11 “新兴中产阶层的迅速崛起”，EAGLEs 经济观察，BBVA 研究部，2013 年 1 月 

http://www.bbvaresearch.com/KETD/fbin/mult/EW_Middle_Classes_Jan13_cn_tcm348-372608.pdf?ts=1542013 
 

http://www.oecd.org/industry/ind/measuringtradeinvalue-addedanoecd-wtojointinitiative.htm
http://www.bbvaresearch.com/KETD/fbin/mult/EW_Middle_Classes_Jan13_cn_tcm348-372608.pdf?ts=1542013
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