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经济观察 
哥伦比亚 

哥伦比亚：新出口市场，但产品相同 
加强出口目的地多样化，但集中于少数几种商品 
 

• 哥伦比亚多样化其出口市场 
自 2007 年以来，由于外交限制和外汇短缺，对委内瑞拉出口大幅下降，从 2008 年占非矿

业出口的 25%降至 2011 年的 8%，但哥伦比亚想方设法多样化其出口市场。它加强了与邻国

的贸易，如秘鲁、巴西和智利，这些国家具有较高的扩大潜力。 

• 然而，目前出口主要集中于少数几种具有较低技术含量的商品 
除煤、镍铁、石油和咖啡外（哥伦比亚传统出口商品），2008 年至 2011 年的出口额均类

似。然而，在 2011 年，出口构成有利于采矿业（黄金和绿宝石等产品），工业份额有所下

降。这是由于与委内瑞拉的贸易下降造成的，它主要集中于工业产品，其中许多具有高附加

值。 

• 与哥伦比亚不同，秘鲁和智利在增加商品出口的同时也增加了工业出口 
此外，在 2008 年至 2011 年，哥伦比亚出口增长主要是由于较高的商品价格，而不是贸易额

增长。 

• 该国目前面临的挑战是为产品而非商品寻找新的贸易伙伴市场 
这对于与欧洲、亚洲和 NAFTA 国家的贸易尤其重要，哥伦比亚在这些国家的销售越来越集

中于燃料，它占总额的 70%以上。然而，除智利和阿根廷外，其它南美洲国家主要是出售

与采矿或能源无关的产品。 
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采矿和能源部门产品推动的出口 
出口总额在 2011 年增长了 43% yoy，是最近 25 年来的最高增长率。这些记录与采矿和能源部门

的繁荣直接相关，由于较高国际油价以及本地生产增长（尽管幅度较小），它们占总额的 71%，

且增长了 62% yoy（图 1）。如果再加上黄金、绿宝石和其它矿产品，则该国 80%的出口实际上

都是商品。 

图 1  图 2 
出口目的地，2008 年和 2011 年 
百分比 

出口总额 
十亿美元和 yoy 变化(%)  

 

 

非传统出口（即除石油、咖啡、煤和镍铁外）与 2008 年高峰水平相当，但它们被出口到不同目

的地（图 2）。委内瑞拉市场急剧萎缩；一些制造产品增加的份额流向美国；哥伦比亚正在利用

扩大邻国市场的机会。在该国内部供应政策的推动下，对委内瑞拉的食品销售额也适度增长。 

自 2008 年以来，非传统出口的部门构成也发生了变化（图 3）。工业继续引领该国出口，但其

份额下降超过 7 个百分点。四年前，由于委内瑞拉的需求，该部门占总额的 73%，包括高技术

项目出口，如机械、汽车和其它商品，2011 年，其份额降至 66%。同时，采矿部门销售额的份

额（主要是黄金和绿宝石）从 9%增至 19%。 

对委内瑞拉工业出口仍不可替代 
2008 年，对委内瑞拉的非传统出口占总额的 25%，价值 60 多亿美元，是历史最高值。出口的

主要产品有牲畜（占总额 16%）、服装（12%）、化学制品（8.5%）、皮革（8%）、纺织品

（7.8%）、纸（5.5%）、食品（5.3%）和汽车（5.1%）。因此，大多数出口产品具有中高技术含

量。然而，委内瑞拉断绝了与哥伦比亚的外交关系，限制汽车和牲畜销售；由于货币短缺，它

还对其它产品强加了非常低的市场份额。因此，委内瑞拉目前仅占哥伦比亚非传统销售额的

8%。 

 

2011 年，除燃料和贵金属外，15 个部门中只有 3 个超过了 2008 年的出口水平：食品、化学制品

和塑料（图 4）。近年来，随着南美洲和欧洲新贸易伙伴的强势参与，出口目的地显著多样化。

其它工业产品出口有所下降，因为它们尚未弥补委内瑞拉市场的降幅；这造成该部门在 2011 年
的出口比 2008 年下降 11%。然而，在 2009 年和 2010 年连续下滑后，2011 年是工业销售增长的

第一年。  
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图 3  图 4 
2008-2001 年部门增长率 
变化贡献，% 

2008 年和 2011 年非传统出口构成 
百分比  
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出口仅集中于少数产品 

赫芬达尔指数（Herfindahl）结论 
用于评估目的地国家出口和货物种类集中程度而构建的 Herfindahl 指数得出结论，在 2008 年

后，出口目的地多样化有所增强，但也显示自此以后出口集中于少数产品。按国家的分析表

明，自 2008-2009 年全球金融危机以来，哥伦比亚已进入新的出口市场。这些主要是非传统出

口（包括黄金和绿宝石）；这使得 2011 年 Herfindahl 指数下降了 30%以上，达到被认为无集中

的水平（图 5）。然而，根据产品类型，该指数在同期增长了 180%以上，达到高度集中的水

平。  

图 6 显示了根据产品类型的贸易差异。在 2000 年至 2007 年，基础工业和高技术产品引领出口

增长。这为扩大中低资本水平的商业基地创造了有利条件（根据 2009 BASC 报告），尽管这些

高度集中于少数出口市场（委内瑞拉和厄瓜多尔）。然而，从 008 年至 2011 年，只有初级商

品的销售额有所增长，其占贸易总额的比例有所提高。高技术行业表现最差，同期降幅近 5%。 
2

哥伦比亚工业出口增长慢于智利和秘鲁 
哥伦比亚的表现与地区国际贸易最开放的其它国家明显不同。近年来，秘鲁和智利通过增加工

业产品的国外销售而逐步降低了其对初级商品出口的暴露风险，工业产品足以弥补采矿产品的

表现（图 7 和图 8）。哥伦比亚仅部分多样化了其出口，因为它只向更多国家出口少数产品。这

降低了对其贸易伙伴国内动荡的暴露风险，但在贸易方面更易受全球震荡冲击。 
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图 5  

 

图 6 
市场集中度 Herfindahl 指数 
指数范围：0（无集中） - 10,000（集中） 

哥伦比亚：按货物种类的出口增长 
所示期限内平均变化，% 
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秘鲁和智利与哥伦比亚之间的主要表现差异在于前者签署自由贸易协定的决心更大，从而增强

了市场和产品的多样化。例如，智利拥有世界上数量最多的自由贸易协定。这些协定涉及的经

济区占全球 GDP 的 62%以上（NAFTA、欧盟、EFTA、韩国、中国等）。因此，其工业出口的目

的地范围更广：欧盟（占总额 17%）、美国（12%）、Mercosur（12%）、CAN（12%）、日本

（6%）和中国（5%）。同时，哥伦比亚 50%的制造业出口只流向四个国家（美国、厄瓜多尔、

委内瑞拉和秘鲁）；欧盟仅占 7%，亚洲不到 2%。 

图 7  图 8 
智利：按货物种类的出口增长 
所示期限内平均变化，% 

秘鲁：按货物种类的出口增长 
所示期限内平均变化，%  

 

0

4

8

12

16

20

24

28

0

4

8

12

16

20

24

28

基本 工业 高科技

2000-2007 2008-2011

 

  

0

4

8

12

16

20

24

28

0

4

8

12

16

20

24

28

基本 工业 高科技

2000-2007

 

来源：DANE、DIAN 和 BBVA Research  来源：DANE、DIAN 和 BBVA Research 

 

 

 



 
 

 

经济观察 
波哥大，2012 年 7 月 

出口额有所增长，但并非出口量 
近年来，哥伦比亚出口增长可归因于积极的价格变化，而不是出口量增长（图 9 和图 10）。比

较两个时期的税目变化（2000-2007 年和 2008-2011 年），我们发现，在 2000 年至 2007 年，

贸易条件改善在大多数情况下伴随着出口量相当或较高增长。然而，在 2008 年至 2011 年，只

有少数子部门出口量增长，即使这些增长也低于价格增长。因此，出口增长主要基于贸易条

件，而非内部生产率。 

图 9  

 

图 10 
* 2008-2011 年出口增长 * 2000-2007 年出口增长 

时期累计变化，% 时期累计变化，% 
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来源：DANE、DIAN 和 BBVA Research *按价值排序 来源：DANE、DIAN 和 BBVA Research *按价值排序  

哥伦比亚面临的挑战是利用新兴经济体的更好表现 

占地区市场较高份额的农业出口 
全球增长平衡出现摇摆，朝着有利于亚洲和拉美的新兴经济体发展。这对哥伦比亚来说是一个

挑战，因为它需要努力确保进入这些扩大的市场。近期，其贸易战略的一部分即以此为目标。

它与智利、墨西哥（近期修订和扩充）、MERCOSUR、韩国和土耳其（在最近两年谈判）的自

由贸易和经济互补协定承认欠发达国家的增长潜力。然而，这些市场的进展非常缓慢，没有呈

现多样化（图 11），使得美国和欧盟成为（因对委内瑞拉销售减少而造成的）对 ALADI 出口下

降的主要弥补者。 

南美洲是哥伦比亚农业出口的主要目的地。对邻国 80%以上的出口为产品，而非燃料、咖啡和

矿产品。然而，对于新兴扩张市场（如智利、阿根廷和秘鲁），这一指标仍低于 30%，表明与

这些国家的经济互补仍有进一步加强的空间。  

在这一方面，哥伦比亚似乎没有利用好其地区自然市场（因为其地理位置、文化亲和力和共享

增长）。与重力模型的预测相比，与邻国的贸易似乎没有被充分表示。这些模型得出结论，需

进一步加强拉美国家之间行业内部和行业间贸易，尽管其效果有赖于多种方式交通基础设施的

改善。对于哥伦比亚来说，地区市场扩张更加重要，因为它对其它国家（如欧盟、亚洲和

NAFTA）的出口只有 12%是农业（图 12）。 
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图 11  
按目的地的工业和农业出口 
地区份额，2008 年和 2011 年，% 

图 12 
按目的地的工业和农业出口重要性 
占出口总额百分比，%  
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结论 
近年来，在更多外部市场以及石油和煤等原材料销售大幅增长的共同推动下，哥伦比亚出口迅

速增长，但在具有较高技术输入的产品方面没有明显进展。同时，这一结果在很大程度上取决

于较高的国际油价，出口量方面进展不大。这使得该国对贸易冲击的暴露风险增大，它在历史

上曾影响了哥伦比亚和拉美的经济稳定。此外，出口仅集中于少数商品，这使得该国易受全球

需求和供应急剧变化的影响，造成价格大幅波动。 

虽然如此，但哥伦比亚通过过去签署以及目前正在谈判的自由贸易协定在对外贸易方面采取的

措施是在向着正确方向迈进。它们旨在利用具有较高当前需求的地区（如美国和欧洲），而且

还利用处于强势扩张阶段的国家（如智利、秘鲁、墨西哥和土耳其）。未来几年面临的挑战是

随着更多部门进入这些新目的地而带来的出口市场更加多样化，从而保证了长期出口增长的可

持续性，并限制了对贸易条件和汇率的依赖。  
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业经验的；（2）金融促进法令第49条第2款1-4点规定的对象（高净值公司、非公司社团等）；及（3）被依法邀请或吸引来参与2000年金融服务及市场法第

21章所述投资活动的人士（所有这些人均被称为“相关人士”）。本文件仅适用于相关人士，非相关人士不得照此行事或依赖本文件。本文相关的任何投资

或投资活动仅对相关人士可用且仅将由相关人士参与。本报告分析师、作者的报酬体系基于多重准则而定，包括BBVA获得的收入和BBVA集团一个财年的收益

（这反过来包含了投资银行产生的收益）；但其报酬与投资银行任何具体交易的收益无关。 

BBVA不是美国金融业监管局的成员且不受其信息披露规则的约束。 

 “BBVA 受 BBVA 集团证券市场运营行为准则的约束，像其他规章一样，其包括防止和避免所获评级内利益冲突的规定（包括信息壁垒）。参考 BBVA 集团证

券市场运营行为准则请见以下网站： 

www.bbva.com / Corporate Governance” 

BBVA, S.A.是一家在西班牙中央银行及西班牙证券交易委员会监管下的银行，在西班牙中央银行的注册号为 0182. 
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